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Regio Nordschweiz
RegioNet vom 1. Juni 2005

Systematisch Netzwerken
Was bedeutet das?

Referentin: Barbara Honegger, 
www.honeggerconsulting.com

RegioNet
Ihr Kader Netzwerk
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Aufgabe:

Wie sieht Ihr berufliches und Ihr privates Netzwerk aus?
Wie sollte es aussehen?
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Wie sieht mein Wie sieht mein 
momentanes momentanes 

geschgeschääftliches ftliches 
Netzwerk aus?Netzwerk aus?
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Wie sieht mein Wie sieht mein 
momentanes privates momentanes privates 

Netzwerk aus?Netzwerk aus?
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Aufgabe:

O  Wie planen Sie Ihre Kontakte? 
O  Wie gehen Sie vor, wenn Sie einen neuen Kontakt

haben? 
O  Wie pflegen Sie bestehende Kontakte?
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A = sehr wichtig / B = wichtig / C = nicht so wichtig
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