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0. Inhalt/Ablauf

1. Systematisches Networken:
was bedeutet das?

2. Ihre Networking-Strategie

3. Werkzeuge/Hilfsmittel
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1. Systematisches Networking

~Networking
ISt eine systematische
Form des Beziehungsaufbaues und der
Beziehungspflege mit Freunden,
Bekannten, Inspirierern,
Geschaftspartnern und Forderer"
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Privates Geschaftliches
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Networking Networking

© by Barbara Honegger, honegger marketing consulting & training, 8905 Arni

honegger marketing consulting & training

2. Meine Networking-Strategie

Meine eigene Networking-Strategie
& e
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=) 2.5 Werkzeuge und Hilfsmittel
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

« Ihre Networking-Strategie
« Internet

« Eine gute Datenbank zur Verwaltung der Kontakte
(z. B. Outlook oder Excel-Listen)

« Visitenkarten
« Visitenkarten-Scanner: wie organisieren

« Kommunikationshilfsmittel:
E-Mail/Telefon/Fax/Briefe/weitere
Kommunikations-Plattformen

o Zeit
« Budget
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Ausgangslage

Wie sieht mein
momentanes

geschaftliches

Netzwerk aus?
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Ausgangslage

Wie sieht mein
momentanes privates
Netzwerk aus?
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Wahl der Networking-Bereiche

he Begrundungen
__—
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Wahl der Networking-Bereiche

Organisationen von Netz-
werken und Verbanden
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Wahl der Networking-Bereiche

che 'Wann Begrundungen

inners --_
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

d

Aufgabe:

O Wie planen Sie Ihre Kontakte?

O Wie gehen Sie vor, wenn Sie einen neuen Kontakt
haben?

O Wie pflegen Sie bestehende Kontakte?
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

€ §
Planung der Kontakte — mit wem? h

Mitarbei
Firmen
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Konta

ktform
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel
Name Vorname Weitere Kontakt- Kontakt- Kontakt-  Kontakt-
Infos qualitét  Frequenz Form Planung
Peter Petrig Zurichstr. A 12 x /Jahr Lunch Do, 16.6.2005
8000 ZH (ideal immer ~ 11.00h-
Tel.: ... Do und Fr) 14.00 h
E-Mail: ... Rest. Sonne,
Zirich
B 6 x / Jahr
C 2 x / Jahr
Neuer Nach Bedarf
Kontakt
A = sehr wichtig / B = wichtig / C = nicht so wichtig
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Datei Bearbeiten  Ansicht  Faworiten  Extras  Aktionen

Meu ~ & Y X | v B Zn- Eosuchen ¥ kontakknamen singeben -

Og search

+ #&)Indexer 2] Options Help ~

outlook:Konkakte

Posteingsng (

=

E-Mails zu beant

Outlook-verknupfungen

1943

Entwiirfe (27)

@ Adresse... E-Mail ~|l EE
Gesendete Objekte eschaftich | Anzeigen als |

Geléschte Objekts (613 I~ Dies ist die Pastanschrift
IM-adresse: |
@ Zusammenarbett:
Postausgang Persdniiches;
Kortakte:

Datei Bearbeiten  Ansicht  Einfiigen  Format  Extras &l
S0 | >R+
Algemein | Detsis | aktivitsten | zertifikste | alle Felder |
warten g Nae. .. @Ges:m&h(h ~|

Fosition: Frivat ~
Eirma: I Faxgeschart, [
mobitelefor = |

[ speichern und schiisfen

Speichern unker

webseite: [

Haas, Reg
Glarnischstr
8712 Stafa
(Geschaftlich
Mobikelefor

Haberlin, !
Postfach
&021 Zirich
Geschaftlich
Fax gescha
E-Mail:
Firma:

Hachler, C
E-Mail:

Haefliger,
E-Mail:

Hafenrest
Geschaflich

Hafliger, P
E-Mail;

Handelsre
Geschaftlich
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Kalender [comiteldgeschichte Firma:
— Handelsre
Geschaftlich
Firma:
Korkakte sk I Kateaariss |Geschafrich Privat [
Eigene verknopfungen |
wieiters verknupfungen | |
958 Elements

=
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Dotei Bearbeiten Ansicht  Favoriten  Extras  Aktionen 7
neu - [ &0 X | v
0p Search

2o suchen Uy Korkakknaer ein

REE

=)

Guthook-Herknipf 123
| Apotheke & ‘
@ 2irich =
Datei  Bearbeten Ansicht  Enfigen  Format  Extras  Aklionen 7 Frage hiet. singsben + | Geschaftich ﬂ‘
. Firmas %
Posteingang (154) E speichemundschiefen [ & 1 ¥ @03 Sv- & - e - =
ativke 2]
@ atgenen | ootats | deneszon | (RSN Gaschafiict €|
E-Mails zu beantworten Name. Firmar =
Elemente geharen zu den Kategorien: G ‘
- Position: Apotheke ——
iger Triowln, 1L
Erma: Zirrich 1|
kel Speichern unter: Geschafticty ey
= Werfiighare Kategorien: Firma ‘
‘é e o oo Fiachoiplonstu e
e Lol | || Dozenten fssi-Lehrgang Aretz, Sitv. L |
Gesendete Objeks Geschattich v | Eﬁgene Weiterbidung E-ttal: |
Fariilis E =
"I Favariten 1 Armold v M|
[ Feiertag Privat: =
Gelischte Objekte (80 I~ Dies ist die P E Zzit:g;ﬁ(':ﬁi = E-Mai o
] Geschenke
@ Hanspeter Termin N
Tdeen E-Mail; R
Pastausgang I} Inematonal Firmar =
&
| kunde z ol v L
@ oK I Abbrechen Hauptkategorieniiste. . InBlel4 U |
Kelender i [
ivat:
|
e
fontakte  =| Kontakte... | [ Kategoren...| | privat [ 727}
Eigene | —
witere Yerknupfungen | 4
959 Elemente =
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Alte Kontakte:

Was bringt mir dieser Kontakt?
Sinnvoll, Kontakt weiter zu pflegen?
Falls ja: wie?

Falls nein: wie Info, falls betroffene Person
weiter mit mir Kontakt pflegen mochte?
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Neue Kontakte:

« Was bringt mir dieser Kontakt?

« Sinnvoll, Kontakt zu pflegen?

« Falls ja: wie?

« Falls nein: wie Info, falls betroffene Person
mit mir Kontakt pflegen mdchte?

« Welche Infos muss ich mir notieren?
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3. Werkzeuge und Hilfsmittel

Kontrolle
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Viel Spass
beim
Networken!!!
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